
Unsere Auftraggeberin, die Videojet Technologies Suisse GmbH, ist eine erfolgreiche, 
internationale Herstellerin von Geräten und Anlagen im Bereich Produktkennzeichnung. 
Vertriebs- und Serviceniederlassung für den Schweizer Markt befinden sich in Oensingen. 
Produktionsunternehmen verwenden ihre Systeme, die mit unterschiedlichen Technologien 
ausgestattet sind, um ihre Produkte zu kennzeichnen (Lebensmittel, Verpackungen, 
Medikamente, etc.). Die Markt- und Technologieführerin ist bekannt und geniesst einen 
ausgezeichneten Ruf.

Für die Ergänzung des eingespielten Verkaufsteams suchen wir in der Ostschweiz oder in der 
Zentralschweiz eine agile Persönlichkeit als

Fühlen Sie sich angesprochen?
Wenn ja, dann sende bitte die vollständigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail an Dominic 
Hug (dominic.hug@hugberatung.ch). Bei Fragen vor dem Einreichen der 
Bewerbungsunterlagen kannst Du ihn jederzeit telefonisch unter der Nummer 079 745 63 80 
erreichen.

Unser Kunde: Dynamisch und expandierend mit erstklassigen 
Produkten

Junior Sales Engineer (m/w/d)
Als mögliche Einstiegsposition im Vertrieb

Weitere Informationen
Verkaufsgebiet: Ostschweiz oder Zentralschweiz
Arbeitsort: Home-Office

Das Angebot
In dieser Funktion trägst Du die Mitverantwortung für den erfolgreichen und nachhaltigen 
Geschäftsgang. Du bist Teil eines dynamischen Teams und einer familiären 
Unternehmenskultur. Du profitierst von attraktiven Anstellungsbedingungen und guten 
Weiterentwicklungsmöglichkeiten. Zudem erhältst Du ein Geschäftsauto mit der Möglichkeit 
zur privaten Nutzung, ein Geschäftstelefon sowie einen Laptop für die Tätigkeit unterwegs.

Deine Aufgaben/Verantwortung Dein Profil
Akquisition von Neukunden im 
zugeteilten Gebiet (B2B)

Betreuung und technische Beratung von 
bestehenden Kunden

Ausarbeitung von Angeboten inkl. 
Kalkulation

Selbstständige Verkaufsplanung

Marktanalyse und Beobachtung der 
Branchenentwicklung

Sicherstellen der Verkaufsziele / 
Budgetverantwortung

Technische oder kaufmännische 
Grundausbildung mit technischem Flair

Weiterbildung im Verkauf oder im 
kaufmännischen Bereich von Vorteil

Ausgeprägte Kundenorientierung

Vertriebserfahrung von Vorteil 
(idealerweise in der Industrie/Produktion)

Sprachen: verhandlungssicher in Deutsch, 
gute Englischkenntnisse
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